Вопросы для обсуждения

1. Цели и задачи развития экспорта. Может ли развитие внутреннего рынка сделать ненужным экспорт. Основные трудности и преимущества экспорта. Общая оценка состояние и возможностей развития российского экспорта. Основные целевые показатели развития экспорта, насколько они реальны.

Гипотезы: организация экспортных операций российских компаний не соответствует современным требованиям, расширение бизнеса на базе только внутреннего рынка сталкивается с жесткими ограничениями по уровню доходов и потребления, что не позволит в принципе сформировать конкурентоспособные бизнесы на современном уровне (ограничения по объемам производства, размерам компаний, и т.п.). В существующих программах развития ВЭД нет четких указаний на то, что позволит достичь желаемых показателей.
2. Модели развития экспорта. Мобилизационного типа (традиционный сырьевой экспорт, реализация отдельных крупных проектов) – экспорт как источник бюджетных средств и поддержания инвестиционной активности в инфраструктурных секторах. «Бизнес модель» - вовлечение в экспортную деятельность большего круга компаний, экспорт рассматривается как один из элементов предпринимательской деятельности и возможность расширения рынков сбыта независимо от емкости внутреннего рынка и уровня доходов. Уровень рисков для мобилизационной и «бизнес модели».
Гипотезы: мобилизационная модель имеет гораздо больше системных ограничений (политические риски, нестабильность рынков, риски, связанные с научно-техническим прогрессом – например, альтернативная энергетика). «Бизнес модель» имеет меньше системных рисков и в большей мере способствует повышению эффективности экономики в целом.
3. Необходимые предпосылки для улучшения положения в области экспорта. Роль, возможности и ограничения существующей системы поддержки экспорта. Возможные направления политики в данной области. Возможности использования опыта других стран. Роль отдельных инструментов (финансовые, нефинансовые). Эффективность преимущества и недостатки мер поддержки экспорта. Пути совершенствования. Роль государственных структур и возможности использования квази-государственных или частных институтов поддержки экспортеров (основанных на коммерческих принципах).
Гипотеза: существующие механизмы ориентированы на крупный бизнес, и сталкиваются с существенными бюрократическими ограничениями. Требуется «приближение» институтов поддержки экспорта к реальному бизнесу.
4. Основные барьеры для экспорта. Характер барьеров и их идентификация (таможенные процедуры, логистика, финансовые ограничения, недостаток информации, недостаточный опыт ведения бизнеса т др). Пути решения проблем. Пути снижения издержек экспортеров. Подходы к оценке конкурентоспособности и экспортных возможностей в отдельных секторах и на отдельных рынках для разработки экспортной политики. 
Гипотеза: требуется более детальный анализ барьеров для экспорта для разработки мер по снижению издержек экспортеров. До настоящего времени не проводилось системных исследований уровня конкурентоспособности российских экспортеров и экспортных возможностей на отдельных рынках.
5. Возможности участия российских компаний в ГЦС. Трудности участия и риски неучастия. Возможные пути – создание собственных цепочек, встраивание в существующие цепочки, роль РТС. Возможности и ограничения участия МСП в ГЦС в рамках сотрудничества с более крупными компаниями – экспортерами (аутсорсинг на внутреннем рынке).
Гипотеза: неучастие в ГЦС связано с риском изоляции от основных торговых потоков, в последующем и столкнуться с явной дискриминацией на мировом рынке.
